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Komplette
Raumkonzepte

Malermeister Klaus Pitz denkt ganzheitlich. In
seiner Ausstellung zeigt er alles, was er sich fiir
die Innenraume des Kunden vorstellen kann.

ass Tapeten wieder grofs im
D Kommen sind, das kann man

allerorten lesen und sehen.
Bei Klaus Pitz waren sie nie out. Der
Maler- und Lackierermeister aus dem
hessischen  Gladenbach-Weidenhau-
sen setzte immer auf den Wand-
schmuck von der Rolle, doch natiirlich
nicht ausschlie8lich: ,Ich spielte nie
die Tapete gegen Malertechniken aus
oder umgekehrt. Ich kombiniere beide
so, dass der Kunde begeistert ist.”
Dass die Tapete in seiner Wertschit-
zung ganz vorne steht, das ist sofort er-
sichtlich, wenn man einen Blick in die
Prasentationsraume wirft. Man merkt
der Zusammenstellung der gestalteten
Flachen auch sofort an, dass hier nicht
mal einfach mit der Tapete ein biss-
chen  herumexperimentiert wird.
Nein, hier ist alles stimmig und die 25
Jahre Erfahrung mit Tapeten sind im
Wortsinne an jeder und in jeder Ecke
sichtbar. Wobei Klaus Pitz und seine
Frau Dagmar sich nicht als Forderer
der Tapete oder gar als Missionare in
deren Diensten sehen, nein: ,Fur uns
gehort die Tapete einfach dazu, wenn
wir die Kunden beraten. Viele Kollegen
sehen anscheinend nur nicht das Po-
tenzial, das sich damit bietet, und sie
haben zu radikal die Weichen in Rich-
tung der kreativen Malertechniken ge-
stellt. Und fur uns ist es tiberhaupt
nichts Ungewdhnliches, auch Tapeten
zu verkaufen, von denen eine Rolle
iiber 100 Euro kostet.”

Mal Tapete, mal kreative Technik — es
kommt darauf an, den Kunden mit-
zureiflen und ihm das zu bieten, was er
sich vorstellt und wovon er traumt. Oft
ist es so, dass die verschiedensten
Oberflichen kombiniert und dadurch
eine Wohnung ganzheitlich betrachtet
und renoviert wird. ,Wir machen fir
die Kunden keine Vorschlége fiir ein-
zelne Winde, sondern wir entwickeln
Raumkonzepte.”

Um die Kompetenz in der Raumgestal-
tung noch mehr zu betonen, fithrt Dag-
mar Pitz-Beisig noch separat den Be-
trieb ,Die Tapete”. Im edel aufgemach-
ten Flyer wird die Philosophie be-
schrieben: ,IThre Mobel und Wohn-
accessoires finden Sie in guten Fach-
geschiften. Nicht leicht zu finden ist
meist der entscheidende Hintergrund
tir diese schonen Dinge. Uns ist es da-
her ein besonderes Anliegen, Thnen
die Gelegenheit zu bieten, aufSerge-
wohnliche Tapeten, Deko- und Mobel-
stoffe zu finden, die Thren Vorstellun-
gen angenehmer Wohnatmosphire
entsprechen.”

Decke als Trumpf

Dadurch schon haben Dagmar Pitz-
Beisig und Klaus Pitz einen Vorsprung
manch anderen Malerbetrieben gegen-
tiber. Aber das tatsidchliche Alleinstel-
lungsmerkmal kommt von den Fli-
chen, die haufig stiefmiitterlich ver-
nachldssigt oder tberhaupt nicht

Klaus Pitz begeistert seine Kunden mit seiner
hochkaratigen Ausstellung.

wahrgenommen werden: die Decken.
,Die Decke steht nie im Fokus, obwohl
sie mindestens ein Drittel der mit klas-
sischen Malermitteln zu gestaltenden
Raumfliche ausmacht. Weif§ sieht
man da oft, nur Weif. Aber fiir mich ist
Weif} nichts als eine Notlosung.“ Lasst
man das Auge in den Rdumen von
Dagmar Pitz-Beisig und Klaus Pitz
nach oben schweifen, dann wird
schnell klar, wie unerwartet deutlich
eine gestaltete Decke den Raum noch
weiter aufwerten kann. Das Motto bei
Maler Pitz heifdt: Decken als gestalteri-
sches Highlight entdecken!

Dagmar Pitz-Beisig ist Schneidermeis-
terin und hat somit ein Auge und ein
Héndchen fir Raumtextilien sowie fiir
andere Schmuckelemente: , Wir bieten
auch Dekostoffe an, Stuckleisten und
-rosetten, Bodenbeldge aller Art — und
somit die Raum-Komplettlsung.”
Dagmar Pitz-Beisig und Klaus Pitz zei-
gen ihren Kunden immer wieder Neu-
es und tiberzeugen die Auftraggeber
auch davon, einmal vom Alther
gebrachten abzuweichen und neue
Wege zu gehen, ob es sich um ein kom-
plett blaues Bad handelt oder um eine
Reifllacktechnik oder sonst eine aufSer-
gewohnliche Losung. Und wie das Ehe-
paar dem Kunden dessen Wunsche
und Vorstellungen entlockt? ,Wir fra-
gen nach den Vorlieben des Interes-
senten, auch nach Eigenarten, nach
Wiinschen und Trdumen. Wichtig ist
es, immer fragen, fragen, fragen.”
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