
Das Ziel ist der Auftrag. Doch

der Weg dort hin ist nicht immer

leicht. Die richtige Software ist

dabei das entscheidende Werk-

zeug.

Für das Angebot werden aus-

führliche Leistungsbeschrei-

bungen und ein nachprüfbares

detailliertes Aufmaß benötigt.

Die Leistungstexte kommen

aus dem C.A.T.S.-Praxis-

leistungskatalog. Sie verfügen

bereits über hinterlegte Mate-

rialien und Bauzeitvorgaben

und bieten damit eine sichere

Kalkulationsgrundlage.

Handelt es sich um eine Fas-

sade, reicht ein digitales Foto

für die Aufmaßerstellung aus.

BILDaufmaß zerlegt die Flä-

chen in geometrische Elemente

und bildet alle benötigten

Berechnungsformeln vollauto-

matisch. Im Innenbereich wird

mit CATSmobil gearbeitet. Das

mobile Erfassungssystem er-

möglicht die Erstellung von

Aufmaß und Angebot bereits

auf der Baustelle. Der Laser

übergibt dabei die gemessenen

Werte in einen Pocket PC, in

dem das Aufmaß automatisch

erstellt wird. Die Leistungen

werden einfach zugeordnet.

Egal ob BILDaufmaß oder

CATSmobil: Das Aufmaß wird

per Mausklick in das vor-

bereitete Leistungsverzeichnis

der Maler-Software C.A.T.S.-

WARICUM übergeben.

Während die Baustelle läuft

bietet C.A.T.S.-WARICUM ge-

niale Überwachungs- und

Steuerungsfunktionen. Mit Zeit-

vorgabelisten für Mitarbeiter

oder Materialerfassungsbele-

gen und anderen Auswertung-

en hat man die Baustelle und

damit die Kosten im Griff.

Und das Beste: Alle Program-

me gibt es aus einer Hand -

entwickelt von C.A.T.S.-Soft.

Schnelle und sichere

Angebote

Integrierte

Baustellensteuerung

Schnelles Aufmaß mit

BILDaufmaß und CATSmobil
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Alles aus
einer Hand
Die richtige Software wird im Tagesgeschäft für

Maler und Stuckateure immer mehr zum Wett-

bewerbsvorteil.
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Krebs im Kindesalter ist er-

schütternd. Nicht nur für die

Betroffenen, sondern auch für

Eltern und Geschwister ist der

Umgang mit der Krankheit sehr

hart. Seit 2003 gibt es die

Waldpiraten. Das Camp der

Deutschen Kinderkrebsstiftung

bietet ein erlebnis-pädagogisch

ausgerichtetes Betreuungs-

programm für kranke Kinder

und deren Geschwister. Sie ler-

nen im Camp durch spieler-

ische Aktivitäten den Lebens-

mut nicht zu verlieren und die

Welt wieder neu zu entdecken.

C.A.T.S.-Soft hat die Arbeit der

Waldpiraten mit einer sechs-

wöchigen Aktion unterstützt:

Vom 01.11. bis 15.12.2006 gin-

gen von jedem Euro Auftrags-

eingang 5 Cent an das Camp.

Bianca Wege von C.A.T.S.-Soft

überreichte kurz vor Weihnach-

ten das Ergebnis der Spenden-

aktion an Birgit Sutterer. Mehr

Infos zu den Waldpiraten gibt´s

auf www.waldpiraten.de.

Am 12. Januar 2007 veran-

staltete C.A.T.S.-Soft bereits

zum 6. Mal den inzwischen le-

gendären BusinessDay. Zahl-

reiche Inhaber und Führungs-

kräfte von Malerbetrieben folg-

ten der Einladung und fanden

sich im neu renovierten Semi-

narzentrum in Gladenbach ein.

An einem spannenden Tag mit

viel Erfahrungsaustausch wur-

de das Thema “Der Preis ist

heiß” von verschiedenen Seiten

beleuchtet. Die Teilnehmer er-

fuhren, welche Bedeutung der

Preis für die Höhe des Gewinns

hat und wie man den “richtigen”

Preis ermittelt. Hierzu wurde die

Kostenstruktur eines typischen

Malerbetriebs ebenso betrach-

tet, wie die Möglichkeit mit pro-

fessioneller Farbberatung mehr

Aufträge zu generieren.

Die Veranstaltung bot viel Neu-

es und jede Menge Anre-

gungen für das Tagesgeschäft.

Entsprechend begehrt waren

die Teilnehmerplätze: Bereits

eine Woche nach Versand der

Einladung war der BusinessDay

2007 komplett ausgebucht.

Aber es gibt ja ein nächstes Mal.
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Ich möchte mehr Informationen zu den nach-

folgend angekreuzten Softwareprogrammen:Firma/Name

Straße

PLZ/Ort

Telefon Telefax

Ansprechpartner

Für weitere Informationen
Info-Coupon ausfüllen und schnell per Fax an +49 (0) 6462 / 9374 - 30

1 Praxis-Leistungskatalog

BILDaufmaß2

CATSmobil3

C.A.T.S.- ARICUMW4

Transparenz...

Wer in der Vergangenheit et-

was über ein Unternehmen

wissen wollte, der mußte ein-

en gewissen Aufwand treiben.

In der Regel ging an einer Mit-

gliedschaft bei einer Auskunft-

ei (z.B. Creditreform e.V.) kein

Weg vorbei. Das hat sich seit

dem 1. Januar 2007 geändert.

Nun können publikations-

pflichtige Daten eines Unter-

nehmens - wie Handels-

registereintragungen und Jah-

resabschlüsse - unter

di-

rekt abgerufen werden. Damit

sind alle wesentlichen Unter-

nehmensdaten für jedermann

offen einsehbar.

Was bedeutet das für das

Malerhandwerk? Zunächst

einmal sind alle publikations-

pflichtigen Unternehmen (z.B.

GmbH) verpflichtet Ihre Daten

beim Register elektronisch zu

hinterlegen, wobei bei einem

Verstoß automatisch ein Ord-

nungsgeldverfahren eingelei-

tet wird. Darüber hinaus wer-

den die Betriebe nun auf

Knopfdruck transparent. Will

also in Zukunft ein Auftrag-

geber wissen, wie es finanziell

um seinen Auftragnehmer be-

stellt ist, dann schaut er ein-

fach im Internet nach. Schon

allein deshalb sollte sich jeder

Maler intensiv mit seiner

Bilanz beschäftigen - sonst

gibt´s bald keine Aufträge

mehr.

Thomas Scheld

www.

unternehmensregister.de

Geschäftsführender Gesellschafter
der C.A.T.S.-Soft GmbH

Waldpiraten
C.A.T.S.-Soft hilft der Kinderkrebsstiftung

“Der Preis ist heiß!”
Interessante Vorträge, Erfahrungsaustausch und jede Menge Ideen

Seminare für

Führungskräfte

C.A.T.S.-Soft bietet Malern und

Stuckateuren nicht nur eine

durchdachte Software für das

Tagesgeschäft, sondern hilft auch

bei der Optimierung der Betriebs-

strukturen und dem Verkauf der

Malerleistungen.

Entsprechend werden auch in

2007 wieder Seminare für In-

haber und Führungskräfte von

Maler- und Stuckateurbetrieben

angeboten. Das Themenspek-

trum reicht von der Erfolgs-

planung über die Steigerung der

Produktivität im Malerbetrieb bis

zur Farbberatung.

Der Seminarkalender kann direkt

bei C.A.T.S.-Soft unter 06462/9374-0

angefordert werden.
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